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EVALUACION DE UN MODELO DE NEGOCIO ENFOCADO AL DESARROLLO
Y EJECUCION DE PROYECTOS PARA LA PRODUCCION DE ENERGIA
LIMPIA Y GENERACION DE HIDROGENO VERDE EN LATINOAMERICA

1. RESUMEN

El presente documento presenta a MANPADA Renovables Chile, una filial que nace como
un modelo de negocio innovador de una empresa espafiola existente, el negocio se enfocara
en el desarrollo y ejecucion de proyectos destinados a la produccién de hidrégeno verde a
partir de fuentes renovables, como la energia solar y edlica, complementando la generacion
eléctrica con la produccion de hidrogeno por medio de la electrolisis. Grupo MANPADA es
una empresa que apuesta por la internacionalizacion, abriéndose paso en el mercado
Latinoamericano, implantdndose en primer lugar en Chile y con miras a expandirse al
territorio uruguayo, siendo estos, paises con altas proyecciones de crecimiento y rentabilidad
para la industria del Hidrogeno Verde y sus derivados. Para iniciar, se pretende comercializar
el Hidrogeno Verde para usos industriales en los procesos mas demandantes, como la mineria
y el transporte. La filial, aspira a convertirse en referente a nivel regional y mundial en la
produccion de Hidrogeno Verde, contribuyendo de forma activa en la evolucion de los
sistemas de produccion de Energias Renovables y plantas electrolizadoras, siempre bajo la

mira de la innovacion constante.

ABSTRACT

The present dissertation introduces “MANPADA Renovables Chile”, an innovative business
model part of an existing Spanish construction company, the business will focus on the
development and execution of projects for the production of green hydrogen from renewable
sources, such as solar and wind energy, complementing electricity generation with the
production of hydrogen through electrolysis. Grupo MANPADA is a company that
commitment to internationalization, making its way into the Latin American market,
introducing the new business first in Chile and then, expanding to Uruguayan territory, latin
countries with high growth projections and profitability for the Green Hydrogen industry,

and its derivatives. To start with, it is pretending to commercialize Green Hydrogen for
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industrial uses in the most demanding processes in Chile, such as mining and transportation.
MANPADA Renovables Chile aspires to become a regional and global benchmark in the
production of Green Hydrogen. It will also actively contribute to the evolution of Renewable

Energy production systems and electrolysis plants, always focusing on constant innovation.
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